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Стив Кларк — американский инвестор, основатель и руководитель отдела рисков в
Omni Partners, LLP. С 1991 по 1997 год он работал директором, главой отдела
международной торговли акциями и директором соруководителя отдела
проприетарной торговли в NatWest Markets и Nomura Securities соответственно. Кроме
того, Кларк был директором Hartford Asset Management Limited с 2000 по 2004 год. .

Стив Кларк — один из немногих известных трейдеров, ставших героми книги Джека
Швагера «Волшебники рынка хедж-фондов».

Трайдер из поселка
Стив Кларк вырос на окраине Лондона без отца. Но не в том Лондоне, который
является одним из центров финансового мира, а в маленьком поселке в штате
Мичиган, США, в котором и сейчас живет чуть больше 3000 человек. Работы там не
было и Кларк зарабытывал на жизнь установкой стереодинамиков. Однажды его друг
рассказал ему о работе трейдером. Это предопределило дальнейшее занятие Кларка.
Стив получил основную специальность в области бухгалтерского учета и финансов в
Университете Майами. Позже он получил степени MBA и MSG в Бостонском колледже.
Clark имеет сертификаты CIMA®, CFA и CFP®.

Поначалу у Кларка не было работы по специальности и он добывал на жизнь
случайными заработками в городе, прежде чем, наконец, получил возможность
работать на финансовых рынках. Его первый шанс в трейдинге представился, когда ему
пришлось заменить старшего трейдера, который ушел в отпуск во время краха
фондового рынка в 1987 году.

19 октября 1987 года Кларк усвоил для себя ценный урок о том, как работает рынок во
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время падения акций. Он потерял миллионы фунтов кампании, хотя старался
минимизировать убытки. К счастью, ему все равно удалось компенсировать потери
прибылью и остаться самым успешным трейдером в своем торговом отделе. Он
объяснил удачный исход своей способностью вовремя выходить из убыточных сделок.
Кларк часто принимает свои торговые решения на основе новостей, хотя их
противоречивость не дает полной картины.

Стив открывал сделки, анализируя поток данных об открытии ордеров, выделяя среди
них акции с аномальным ценовым импульсом и большим объемом. Далее он сверялся с
технически анализом, чтобы проверить, достигла ли цена определенного максимума
или минимума предыдущего периода. Это говорит о том, что он не является
поклонником новостного фундаментального анализа.

Он оставил эту работу ради более высокой зарплаты и престижной должности в
Lehman Brothers. Вскоре он обнаружил, что не может зарабатывать деньги в Lehman
Brothers, не имея прежней возможности получать данные о потоке заказов. Поэтому он
начал заводить связи с доверенными брокерами, используя их информацию о потоке
ордеров, чтобы отслеживать краткосрочные настроения рынка после новостей и
важных событий. Он открывал сделку, если новости подтверждались ценовым
импульсом. Кларк привержен длинным продажам, то есть он, в основном, покупает
активы.

Кларк дает трейдерам один совет, на первый взгляд, очевидный: уделяйте больше
внимания тому, что приносит прибыль и меньше тому, что не приносит. Для этого,
проверяйте свои показатели о прибылях и убытках, чтобы увидеть спорные пункты.

В интервью с Джеком Швагером для Market Wizards он рассказывал о своих взлетах и
падениях, о том, как он потерял первоначальный капитал, привлеченный для открытия
своего первого хедж-фонда. Он говорит, что когда все обстоятельства в вашу пользу, вы
должны взять из этого максимум. Однако, если ваши сделки начинают идти в
неизвестном направлении, это признак того, что ваше суждение было неверным и это
повод без раздумий закрыть сделку. По сути, это тоже самое, что говорили до него
много других трейдеров — ограничивайте убытки и дайте вырасти прибыли.

По его словам: «Действительно хорошие трейдеры могут мгновенно изменить свое
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мнение. Они могут быть догматичными в своем мнении и тут же его менять, когда
рынок покажет им, что они не правы. Если вы не сможете этого делать, вы попадете в
трудное положение и будете уничтожены».

Цитаты
«Не позволяйте страху стоять на пути вашего успеха. Возьмите под контроль свою
судьбу и используйте каждую возможность по максимуму».

«У успешных трейдеров есть план, они идут на просчитанный риск и не реагируют на
новости или слухи».

«Вы должны быть готовы рискнуть. Это единственный способ добиться успеха в
трейдинге».

«Начинайте с малого и продвигайтесь вверх. Не вмешивайтесь, не проявив должной
осмотрительности».

«Ключ к успеху в трейдинге — дисциплина и терпение. Не попадайтесь на ажиотаж».

«Сосредоточьтесь на долгосрочной перспективе и не позволяйте краткосрочному
опыту омрачать ваши суждения».

«Успешная торговля требует гибкости и адаптивности. Вы должны быть готовы
скорректировать свою стратегию по мере необходимости».

«Лучшие трейдеры умеют оставаться сосредоточенными и использовать
открывающиеся возможности».

«Рынки постоянно меняются. Не бойтесь корректировать свою стратегию, чтобы
оставаться впереди конкурентов».

«Всегда будьте готовы к убыткам. Это неизбежная часть трейдинга, но она никогда не
должна останавливать вас на пути к достижению ваших целей».

Инвестиционная платформа с бонусом для новых клиентов. Книга о трейдинге — здесь.
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